Вордстат: дополнительные фразы — поиск клиентов для аварийного входа
	Фраза
	Показов (прибл.)

	исправить проект
	9272

	вход в проект
	4377

	взять проект в работу
	783

	починить проект
	155

	экстренный разработчик
	50

	взять проект на поддержку
	28

	вход в проект срочно
	7

	нужен разработчик срочно
	7

	ищу разработчика срочно
	1

	требуется разработчик срочно
	0


Краткие выводы (факты):
1. Высокий объём у «исправить проект» (9272) и «вход в проект» (4377), но выдача показывает значительную часть нерелевантного трафика (проектная/школьная/инфраструктурная тематика). Требуется фильтрация по намерению через минус‑слова и релевантное объявление/лендинг.
1. Фразы с явной сервисной направленностью и явным намерением нанять исполнителя: «взять проект в работу» (783) и «взять проект на поддержку» (28) — более целевые для рекламных кампаний по привлечению клиентов.
1. Нейтрально‑малые, но полезные с точки зрения найма: «экстренный разработчик» (50), «срочный разработчик» ранее (188) — подходят для поисковых кампаний с чётким контентом «аварийный вход и стабилизация».
1. Фразы с формулировками «нужен/ищу/требуется разработчик срочно» показывают очень низкий прямой спрос в поиске, но однозначно выражают намерение нанять — их можно использовать в сегментах таргетинга на работодателей и в рекламных заголовках.
Рекомендация: запускать рекламу лучше по сочетанию: 1) целевые сервисные фразы (взять проект в работу, взять проект на поддержку, аварийный/экстренный разработчик), 2) широкие фразы с минус‑словами и фильтрацией (исправить проект, вход в проект), 3) таргетинг на профильные аудитории (CTO, продакт, HR) через LinkedIn/профессиональные сообщества и фриланс‑биржи.
Источник: Яндекс.Вордстат (Россия), дополнительные запросы для анализа.
